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Wir freuen uns über Zusendung Ihrer Bewerbungsunterlagen unter Angabe des frühesten Eintrittstermins. 
Ihre Ansprechpartnerin ist Frau Anna Chrzanowska: bewerbung@mod21.com

Wir sind ein modernes Unternehmen mit über 30-jähriger 
Erfahrung im konventionellen Hochbau. 

Mit unserer Neuausrichtung auf den modularen Holzbau, 
bauen wir Gebäude ökologisch und verantwortungsvoll 
für zukünftige Generationen und vielfältige 
Nutzungszwecke. 

Wir stehen für ein zukunftsfähiges Konzept mit 
innovativen und nachhaltigen Lösungen im Zeichen des 
nachhaltigen Bauens.  

Werden Sie Teil von MOD21! 
Gestalten Sie mit uns die Zukunft der Bauindustrie. 

VERTRIEBSLEITER WEST (M/W/D) 
Region: NRW, Hessen, Rheinland-Pfalz, Saarland · Anstellungsart: Vollzeit 

Wir suchen zum nächstmöglichen Zeitpunkt einen Vertriebsleiter West (m/w/d) in Festanstellung für den 
Bereich Holzmodulbau, der mit seiner Expertise ein Teil unseres motivierten Teams aus Branchenspezialisten 

werden möchte.

Ihre Aufgaben 
• Akquise von Neukunden und Pflege von 

Bestandskunden 

• Aufbau und Pflege des gesamten Netzwerks 

• Analyse der aktuellen Markt- und Wettbewerbssituation 

• Bewertung und Analyse von Ausschreibungsunterlagen 

• Kundenorientierte Beratung im Zuge der 
Verkaufsprozesse von schlüsselfertigen Gebäuden gem. 
Produktportfolio 

• Ermittlung individueller Kundenanforderungen und 
Bedarfe 

• Angebotserstellung in enger Abstimmung mit der 
Vertriebsleitung 

• Nachverfolgung von Angeboten, Verhandlung und 
Auftragserfassung

Unser Angebot 
• Unbefristete Festanstellung mit flexiblen Arbeitszeiten 

und -orten 

• Möglichkeit sich in einem modernen Unternehmen mit 
flachen Hierarchien und einer angenehmen 
Teamatmosphäre zu entfalten und sich im Rahmen der 
Unternehmensentwicklung aktiv mit zu beteiligen 

• Äußerst abwechslungsreiches, breit gefächertes 
Aufgabenspektrum im Bereich der Objektrealisierung 
spannender Immobilienprojekte 

• Modernes und klimatisiertes Büro mit guter öffentlicher 
Verkehrsanbindung und Parkmöglichkeit 

• Modernes Equipment: Smartphone, Tablet, Notebook 

• Firmenwagen zur privaten Nutzung 

• Kostenlose Getränke sind natürlich eine 
Selbstverständlichkeit ;)

Ihr Profil 
✓ Ingenieur-, Architekten- bzw. Technikerausbildung oder 

Kaufmann/-frau mit hohem technischem Verständnis 
✓ Begeisterung für Technik und Vertrieb 
✓ Berufserfahrungen im Vertrieb von Immobilien, 

Bausystemen bzw. -komponenten 
✓ Fachliche und menschliche Überzeugungskraft; 

konsequentes unternehmerisches Denken und Handeln 
✓ Analytischer, selbstständiger und pragmatischer 

Arbeitsstil 
✓ Teamplayer bei der Lösung komplexer Anforderungen 
✓ Wohnsitz möglichst im Vertriebsgebiet 
✓ Reisebereitschaft
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